Landmark Woonzeker Marktpositiescan

De Landmark Woonzeker Marktpositiescan is te verkriigen via www.landmarkinfo.nl

Wat houdt het rapport in?

Met de Landmark Woonzeker Marktpositiescan een snelle onderbouwing van de waarde.

De Landmark Woonzeker Marktpositiescan geel(t een overzicht van de prijzen
van verkochte woningen en de woningen die te koop staan in de directe
omgeving van een object. Met de Woonzeker Marktpositiescan van Landmark
krijgen aan- en verkopende makelaars een instrument in handen dat gewicht
in de schaal |egt bij de onderhandehngen. De verkopende makelaar zal het
instrument bovendien krachtig kunnen inzetten bij het verwerven van de
opdracht, terwij| de aankopende makelaar de Marktpositiescan al kan inzetten
bij iedere aankoopbezichtiging. Voor de taxateur is de Woonzeker
I\/Iarktpositiescan het ultieme middel om een trefzekere onderbouwing te
leveren voor Zijn taxatie.

Hoe is het rapport opgebouwd?

1. Luchtfoto en kaart
Identificeert het percee| dat bij het ingevoerde adres hoort in zijn directe
omgeving.

2. Woningen te koop
Geeft aan welke woningen in dezelfde prijsk|asse te koop staan in de
omgeving van het adres. Het gaat om nog niet verkochte woningen. Als
extra informatie is ook de aanbieder weergegeven.

3. Woningen verkocht
Geeft aan welke verge|ijkbare woningen recent verkocht zijin in de
omgeving van het adres.
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Woningen te koop

Luchtfoto en kaart

De Landmark Woonzeker Marktpositiescan is onderdeel van een range aan
in{ormatieproducten die kunnen worden samengevoegd tot één overzichtehjk
dossier over een onroerende zaak. Een dossier geschikt voor presentatie en
onderbouwing van advies. Een dossier waarmee u vo||edig aan uw onderzoeks-
en mededehngsphcht kunt voldoen.

Alle Landmark—producten kennen hetzelfde principe: met één muisklik heeft u
alle relevante informatie bij de hand. U wint daarmee niet alleen tijd en dus
ge|o|, maar u wint ook aan informatickwaliteit. De meerwaarde van de
makelaar krijgt Zo een duide|ijk profie|.

4. Waarde-indicatie
De Landmark Woonzeker Marktpositiescan presenteert vijf kengetallen die
als indicatoren behu|pzaam zijn bij het bepa|en van de waarde van een
woonhuis. Bij de kengeta"en gaat het steeds om gemidde|o|en, afhankehjk
van de invalshoek: marktd\/namiek, prijsk|asse, transacties in de straat,
transacties in het postcodegebied en een gewogen gemidde|de daarvan.

Het gewogen gemidde|o|e gaat als waarde-indicator samen met een
indicatie van de betrouwbaarheid op grond van de beschikbaarheid van
gegevens.

Landmark gebruikt een model dat de kengeta"en geautomatiseerd bepaah.
Het resultaat levert effectieve bouwstenen op om de waarde van de woning
te bepa|en.

\/

.I Woningen verkocht

Waarde-indicatie

Oorsprong van de gegevens

De gegevens in de Landmark Woonzeker Marktpositiescan zijn aﬂ(omstig uit het transactieregister van het Kadaster, pub|iel<e informatie op het internet en van

verschillende bedrijven en inste”ingen.

Hoe kan ik het rapport bestellen?

De Landmark Woonzeker I\/Iarktpositiescan is verkrijgbaar via onze website. Voor het bestellen van rapporten dient u zich eerst te registeren. Klik hiervoor op de link
op de homepage van www.landmarkinfo.nl en vul het registratiel[ormuher in. U ontvangt dan van onze servicedesk een gebruikersnaam en wachtwoord. Hiermee
kunt u in|oggen op de beste|pagina ende Landmark—rappor’(en bestellen. Het bestelde rapport wordt via e-mail in pdf—formaat ge|evero|.
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Toepassingen

» Landmark Woonzeker Marktpositiescan voor de verkopende makelaar

(5 Opdrachtverwerving } & Beslagen ten ijs met de Landmark Woonzeker Marktpositiescan.

Met de Landmark Woonzeker Marktpositiescan kan de makelaar - in het kader van een gesprek

over een opdracht — snel inzicht krijgen in de marktpositie van een object. Op basis van de Markt-
ositiescan wordt een professionee verkoopadvies egeven met betrekking tot de vraagprijs, verwachte

Eoopsom en verkooptijd. Tijdens het verkoopgespreﬁ wordt het advies met informatie uit de Marktpositie-

scan ondersteund. De kosten van het rapport kunt u bij een verleende verkoopopdracht doorbelasten.

[ ® Verkoopvoorbereiding

)
( @< Woning te koop j
)

[ () Bezichtigingen

( /B Transactie

( [1] Termijn ontbindende voorwaarden J

( D Voorbereiding overdracht )

( #— Overdracht

|
v )

» Landmark Woonzeker Marktpositiescan voor de aankopende makelaar

( 8 Opdrachtverwerving ) () Met Landmark professioneel bezichtigen.

Aankopende makelaars volstaan bij bezichtigingen te vaak met een monde|ing advies. Ook is de
aankopende makelaar tijdens de bezichtiging te vaak afhankelijk van de informatie van de verkoper.
Daarmee is de toegevoegde waarde van de aankopende makelaar voor de klant slecht meetbaar en niet

[ v Woonbehoefte vaststellen J
( Q Woningen zoeken ) tastbaar. Door de Landmark Woonzeker Marktpositiescan onderdeel te maken van het aan oopadvies

wordt het monde|inge advies op papier onderbouwd met een heldere ana|yse van de marktpositie van het
object. De kosten van het rapport belast u door aan uw opdrachtgever.
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» Landmark Woonzeker Marktpositiescan voor de taxerende makelaar

( 8 Opdrachtverwerving }

8 Met Landmark meer taxatieomzet.

De taxatiemarkt staat onder druk. Om de taxatieomzet te kunnen vasthouden, heeft de makelaar twee
J moge|ijkheden: de rijs ver|agen of zijin product inhoude|ij|( verbeteren. Aangezien de makelaar doorgaans
hogere kosten heeﬁ, is productverbetering vaak de beste optie. Door de Landmark Woonzeker
Marktpositiescan onderdeel te maken van het taxatierapport wordt een hoogwaardig rapport
samengeste|d met inhoudehjke onderbouwing van de getaxeerde waarde.
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